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01 · 项目概述

股权共建，打造利益共同体
出海联盟摒弃传统代理代销模式，以股权绑定实现产地源头直连海外B端渠道

传统外贸代理

· 仅赚取服务费

· 企业无自有出海主体

· 渠道与资源归代理商

· 利益分配单向，风险隔离

Auagro 出海联盟

· 共建合资出口主体

· 企业拥有自有出海公司

· 渠道与资源共享共用

· 主体共建、团队合一、利益共享、风险共担

搭建「国内合资出口公司 + 境外合资经营主体」双主体架构



02 · 市场痛点

五大痛点制约优质农产品出海

01 渠道缺失

缺乏稳定海外渠道与采购客户资源，订单获取能力弱

02 合规壁垒

不熟悉海外食品准入法规、注册、清关要求，出口门槛

高

03 资金风险

跨境收汇难度大，汇率波动、海外应收账款风险高

04 品牌薄弱

缺少出海产品联名设计、包装品牌化能力，产品溢价低

05 成本高昂

企业单独出海成本高，海外公司设立与运维投入压力大
出海联盟正是为解决以上五大痛点而生



03 · 核心目标

第一期：共建100家合资出口主体

100
家联盟企业合资出口主体

每家合作企业搭建「国内合资出口公司 + 境外合资经营主体」双主体
架构

品类矩阵

水果、蔬菜、水产、饮品、食品、冻品、预包装食品、

中药材、保健品

目标市场

香港、东南亚、澳洲、中东、欧美

配套输出

海外渠道对接、国际保理结算、联名产品设计、跨境合

规咨询



04 · 商业模式

双主体架构，权责清晰、利益共享

国内合资出口公司

· 基地方：产地货源、生产组织、品控供货

· Auagro：海外市场资源、外贸运营、跨境结算

境外合资经营主体

· 法定代表人、注册地址由基地方设定

· 监事由Auagro指派，双方共同监管账户

资金仅限货款结算与股东分红，大额支出双方审批，按月报送财务，利润按股权比例分红



04 · 商业模式

合资商业规则与费用明细

费用项目 金额 说明

基地授权费 10万澳币 / 3年 授权基地为"澳大利亚农业集团出口基地"

联名产品设计费 5,000 澳币 合作基地承担联名出海产品设计费用

境外公司注册费 实报实销 境外合资公司前期全部注册费用由合作基地承担

账户监管与利润分配

境外银行账户双方共同监管，资金仅限货款结算与股东分红，不得挪作他用；大额支出双方审批，按月报送财务资料，利润按股权

比例分红。



05 · 赋能体系

六大赋能模块，一站式出海支持

01 渠道资源

香港、东南亚、澳洲、中东商超、批发市

场、采购商对接；海外行业展会参展资源

02 贸易金融

国际保理服务，应收账款买断、信用保

险、海外账款催收，降低收汇风险

03 产品赋能

联名出海产品设计、包装方案，适配目标

海外市场准入标准

04 合规服务

香港食物贸易商注册指导、海外食品准入

法规咨询

05 产业载体

RCEP跨境农业产业园，提供加工、仓

储、包装、报关配套落地空间

06 数字化工具

Auagro AI数字交易平台，订单、库存、财

务、跨境撮合线上化管理



05 · 赋能体系

九大品类矩阵，全品类覆盖

分类 明细品类

水果 猕猴桃、柑橘、苹果等特色鲜果

蔬菜 保鲜蔬菜、脱水蔬菜、调理蔬菜

水产 冷冻水产、海鲜干货、调理水产

饮品 果汁、植物饮料、功能性饮品

食品 休闲食品、地方特产、粮油制品

冻品 冷冻肉制品、速冻调理食品

预包装食品 标准化预包装食品、即食产品

中药材 道地中药材、中药饮片、提取物

保健品 膳食补充剂、营养健康产品



05 · 赋能体系

五大目标市场，B端渠道为主

香港

food trade
食品贸易枢纽

东南亚

RCEP 核心市场

商超批发市场

澳洲

本土集团总部

高端食材渠道

中东

清真食品市场

高消费进口需求

欧美

长期拓展市场

健康食品趋势

主要对接海外商超、批发市场、采购商，以B端渠道为主

从香港作为首站切入，逐步辐射东南亚、澳洲总部、中东清真市场，最终拓展欧美高端健康食品渠道。



06 · 合作流程

联盟企业准入条件

01 供货能力

具备稳定生产供货能力，品类货源稳定可靠

02 模式认可

接受股权合资模式共建出口主体，认可股东协议权责条款

03 品质标准 04 信用良好



06 · 合作流程

四阶段落地实施路径

阶段一

招商筛选期

商务洽谈，签署合作意向书，完成

初步筛选

阶段二

合资落地期

企业尽调，签署股东合资协议，注

册国内合资公司

阶段三

业务跑通期

确定产品标准，完成联名设计，小

批量测试出口订单

阶段四

规模化扩张期

放大订单体量，复制成熟模式，形

成产业集群



06 · 合作流程

双向价值，共赢出海

对国内基地端

· 无需从零搭建海外团队

· 共享成熟海外渠道、金融、合规体系

· 拥有自有出海合资主体

· 经营利润留存合资平台

对 Auagro 联盟端

· 聚合国内源头优质供应链

· 搭建完整多品类产品矩阵

· 规模化对接全球采购市场

· 形成产业集群协同效应



06 · 合作流程

立即加入，共建出海未来

第一期限额100家合资主体，欢迎优质农产品基地、工厂洽谈合作

下一步行动

· 提交企业资料与产品品类

· 商务洽谈，签署合作意向书

· 启动尽调，推进合资主体设立

我们提供

· 海外渠道对接与客户资源

· 贸易金融与风险保障体系

· 合规咨询与数字化工具支持



FAQ · 常见问答

招商高频问题解答（一）

Q1 出海联盟是什么模式？和普通外贸代理有何区别？
A：股权共建双主体模式，非代理代销。Auagro与基地共同出资，搭建「国内合资出口公司+境外合资经营主体」，股权绑定形成利益共同
体；代理只赚服务费，企业无自有出海主体。

Q2 第一期项目目标是什么？
A：落地100家联盟企业合资出口主体，覆盖九大品类，重点开拓香港、东南亚、澳洲、中东、欧美市场。

Q3 境外合资主体有哪些费用？
A：①基地授权费10万澳币/3年；②联名产品设计费5000澳币；③境外合资公司前期全部注册费用由基地承担，实报实销。

Q4 加入联盟能拿到哪些资源？
A：六大赋能：渠道对接、贸易金融（保理/信用保险）、联名产品设计、跨境合规咨询、RCEP产业园载体、AI数字交易平台。



FAQ · 常见问答

招商高频问题解答（二）

Q5 能解决海外收汇、坏账、汇率风险吗？
A：可以。项目配套国际保理，支持应收账款买断、信用保险、海外账款催收，专门解决跨境收汇难、坏账、汇率波动风险。

Q6 需要满足什么条件才能加入？
A：①稳定供货能力；②认可股权合资模式；③产品满足出口国检疫、标签、品质标准；④企业经营信用良好，无重大行政处罚。

Q7 签完协议马上有海外大订单吗？
A：签约落地合资主体后，先确定产品标准与包装设计，走小批量测试订单验证供应链，跑通后再逐步放大订单规模。

Q8 中药材、保健品可以合作吗？如何退出？
A：可以，覆盖中药材、中药饮片、提取物、膳食保健品，按目标国准入法规适配。退出与股权转让机制落实在正式股东合资协议中。



Thank You
Auagro 出海联盟 · 共建全球农业贸易未来

www.auagro.com.cn

http://www.auagro.com.cn

